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6. TRWAŁOŚĆ EKONOMICZNO FINANSOWA
1. WNIOSKODAWCA
1.1 Dane osobowe Wnioskodawca

	IMIĘ
	

	NAZWISKO
	

	NUMER INA
	

	NUMER UMOWY 

SZKOLENIOWO - DORADCZEJ
	

	DATA I MIEJSCE URODZENIA
	Data
	
	Miejsce
	

	DOKUMENT TOŻSAMOŚCI
	Typ
	
	Nr
	

	WYSTAWIONY PRZEZ
	

	ADRES ZAMIESZKANIA
	

	TELEFON KONTAKTOWY
	

	ADRES E--MAIL
	

	PŁEĆ
	             FORMCHECKBOX 
 mężczyzna                                               FORMCHECKBOX 
 kobieta

	NIP
	

	PESEL
	

	STAN ZATRUDNIENIA
	


1.2 Doświadczenie i kwalifikacje związane z planowaną działalnością
A. Wykształcenie oraz przebyte szkolenia – wymagania podmiotowe dotyczące planowanej działalności gospodarczej.
	Należy przedstawić przebieg posiadanego wykształcenia, oraz przebyte szkolenia i kursy dokształcające. Ponadto należy przedstawić posiadane umiejętności potrzebne do wykonywania określonej działalności gospodarcze. 

Dla każdego rodzaju szkoleń należy podać rok, uzyskane umiejętności, nazwę instytucji organizatora, oraz wyrazić ocenę, co do wagi szkolenia w odniesieniu do rozpoczęcia planowanej działalności gospodarczej. 

	Wykształcenie – proszę podać ukończone szkoły, uczelnie, zdobyte tytuły, uprawnienia itp.
	miesiąc, rok rozpoczęcia nauki
	miesiąc, rok zakończenia nauki
	nazwa szkoły/uczelni, kierunek/profil
	uzyskany tytuł, uprawnienia itp.

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Kursy i szkolenia – proszę podać ramy czasowe szkolenia, nazwę szkolenia, zakres tematyczny.
	


B. Doświadczenie zawodowe.
	Wskazać uzyskane doświadczenie zawodowe, podając okres, przedmiot, oraz rodzaj pracodawcy wyrażając ocenę, co do wagi doświadczenia w odniesieniu do planowanej działalności gospodarczej.

	Doświadczenie zawodowe
	od 
miesiąc, rok
	do 
miesiąc, rok
	nazwa/adres zakładu pracy
	zajmowane stanowisko

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


C. Hobby i zainteresowania pozazawodowe.

	Należy wskazać hobby i zainteresowania pozazawodowe, a także poziom znajomości języków obcych
 i obsługi komputera, jeśli będą przydatne w prowadzeniu działalności. 

	


2. PROJEKT PRZEDSIĘWZIĘCIA
2.1 Podstawowe dane dotyczące przedsięwzięcia 
	NAZWA 
	

	DATA ROZPOCZĘCIA DZIAŁALNOŚCI GOSPODARCZEJ
	

	RODZAJ PLANOWANEJ DZIAŁALNOŚCI (Należy zaznaczyć tylko 1 przeważający typ działalności)
	 FORMCHECKBOX 
 handlowa

 FORMCHECKBOX 
 usługowa

 FORMCHECKBOX 
 produkcyjna

	PRZEDMIOT I ZAKRES PLANOWANEJ DZIAŁALNOŚCI
	KOD PKD
	

	FORMA PRAWNA PLANOWANEJ DZIAŁALNOŚCI
	

	LOKALIZACJA PRZEDSIĘWZIĘCIA
	Gmina
	
	Powiat
	

	
	Adres
	

	WNIOSKOWANA KWOTA DOTACJI INWESTYCYJNYCH
	

	PŁATNIK VAT
	Tak / Nie
	

	UBEZPIECZENIE DZIAŁALNOŚCI GOSPODARCZEJ
	ZUS / KRUS
	


2.1 Uzasadnienie realizacji projektu 
	Należy jak najdokładniej opisać działalność będącą przedmiotem inicjatywy, oraz podać przyczyny, które skłoniły Wnioskodawcę do takiego a nie innego wyboru.

Proszę o uzasadnienie wyboru zakresu działalności (na czym polega przedsięwzięcie, jakich korzyści się spodziewamy, nasze dotychczasowe doświadczenie), określić innowacyjność rynkową dla usługi lub produktu; cechy wyróżniające.

	


2.2 Przygotowanie do realizacji projektu

	Należy krótko scharakteryzować posiadane zasoby, które będą wykorzystywane do prowadzenia działalności gospodarczej (lokal, urządzenia, maszyny itp.)

	GRUNTY

(W punkcie tym powinna znaleźć się:

· lokalizacja,

· podstawa prawna dysponowania nieruchomością

· charakterystyka i szacunkowa wartość

· przydatność z punktu widzenia realizacji projektu)
	

	BUDYNKI I BUDOWLE

(W punkcie tym powinna znaleźć się:

· lokalizacja,

· podstawa prawna dysponowania nieruchomością

· charakterystyka i szacunkowa wartość

· przydatność z punktu widzenia realizacji projektu)
	

	MASZYNY I URZĄDZENIA

(W punkcie tym powinna znaleźć się:

· rodzaj,
· forma własności,
· rok produkcji i szacunkowa wartość,
· przydatność z punktu widzenia realizacji projektu.)
	

	ŚRODKI TRANSPORTU

(W punkcie tym powinny znaleźć się:

· rodzaj,
· forma własności,
· rok produkcji i szacunkowa wartość,
· przydatność z punktu widzenia realizacji projektu.)
	

	POZOSTAŁE ŚRODKI TRWAŁE, WARTOŚCI NIEMATERIALNE 
I PRAWNE

(W punkcie tym powinny znaleźć się:

· rodzaj,
· forma własności,
· rok produkcji i szacunkowa wartość,
· przydatność z punktu widzenia realizacji projektu.)

	


2.3 Zatrudnienie

	Należy podać następujące informacje:

· czy osoba zakładająca działalność gospodarczą będzie sama prowadziła firmę, w przypadku jeżeli planuje zatrudnić pracowników, należy określić liczbę i rodzaj nowych stanowisk pracy, formę zatrudnienia oraz wymiar czasu pracy,

· w przypadku utworzenia w wyniku realizacji przedsięwzięcia nowych miejsc pracy należy określić wymagane kwalifikacje i doświadczenie kandydatów np. kucharz, minimum 3 lata doświadczenia w zawodzie itp.

	


2.4 Produkty/Usługi

	Należy opisać produkty/usługi jakie będą oferowane

	

	Proszę scharakteryzować proces produkcji produktu/powstania planowanej usługi

	

	Proszę podać w jaki sposób oferta różni się od oferty konkurencji. Czy jest to nowy produkt na rynku? Ponadto, jeśli przedsięwzięcie wiąże zaoferowaniem nowego (innowacyjnego) produktu/usług, proszę wskazać zalety różnicujące go od innych, istniejących na rynku.

	

	Czy popyt na produkty/usługi, będzie ulegał sezonowym zmianom? Jeżeli tak, to w jaki sposób będą minimalizowane skutki tej sezonowości?

	


2.5 Prognoza sprzedaży produktów/usług.

	Należy określić planowaną wielkość sprzedaży poszczególnych produktów/usług lub grup produktów/usług (w sztukach lub innych jednostkach) w kolejnych okresach, kwartałach.

	Produkt/usługa
	I kwartał 
2011
	II kwa. 
2011
	III kwa. 
2011
	IV kwa. 
2011
	rok 
2012
	rok 
2013

	1.
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	
	
	

	..............
	
	
	
	
	
	

	Proszę uzasadnić, że podane powyżej kalkulacje są realne i należy wyjaśnić, kiedy osiągnięta zostanie wielkość docelowa sprzedaży.
	
	
	
	
	
	


2.6 Cena sprzedaży produktu/usług

	Należy wskazać planowany poziom cen sprzedaży poszczególnych produktów/usług lub grup produktów/usług (cena jednostkowa w PLN).

	Produkt/usługa
	I kwartał 
2011
	II kwa. 
2011
	III kwa. 
2011
	IV kwa. 
2011
	rok 
2012
	rok 
2013

	1.
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	
	
	

	..............
	
	
	
	
	
	

	Proszę podać uzasadnienie określonych powyżej cen produktów/usług odnoszące się do sytuacji rynkowej, zmian w kosztach, itp.
	
	
	
	
	
	


2.7 Przychody ze sprzedaży produktów/usług

	Należy określić przewidywane przychody ze sprzedaży produktów/usług. Dane powinny być oparte
o założony poziom cen oraz prognozę sprzedaży (sprzedaż * cena).

	Produkt/usługa
	I kwartał 
2011
	II kwa. 
2011
	III kwa. 
2011
	IV kwa. 
2011
	rok 
2012 
	rok 
2013

	1.
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	
	
	

	..............
	
	
	
	
	
	

	Razem przychody
	
	
	
	
	
	


2.8 Proces produkcji/świadczenia usług

	Należy opisać proces wytwarzania proponowanych produktów/świadczenia usług, dzieląc go, o ile to możliwe, na fazy. Należy również wskazać, które aspekty procesu wpływają w największym stopniu na jakość produktów/usług.

	


2.9 Promocja

	W punkcie tym należy opisać w jaki sposób klienci będą informowani o produktach/usługach. Należy wskazać sposób promowania prowadzonej działalności i jej produktów.

	


2.10 Dystrybucja

	W jaki sposób będzie odbywać się sprzedaż? Proszę przedstawić metody dotarcia do klientów oraz opisać charakterystykę wybranych metod.

	


3 ANALIZA RYNKU
3.1Znajomość branży

	W punkcie tym należy scharakteryzować segmenty rynku, w którym funkcjonowało będzie przedsiębiorstwo – obowiązujące trendy, potencjał rozwojowy, czy rynek ma charakter rosnący czy malejący, a także opisać krótko lokalne uwarunkowania. Proszę powołać się na rzetelne opracowania i statystyki.

	


3.2 Dostawcy

	W punkcie tym powinny znaleźć się następujące informacje:

· liczba dostawców,

· rodzaj produktów,

· cena

· nazwę, lokalizację dostawców,

· przewidywaną formę rozliczeń,

· warunki dostaw, jakość i pewność dostaw,

· uzasadnienie wyboru dostawców

· stopień zależności.

	


3.3 Odbiorcy – klienci

	Proszę wskazać kim są potencjalni nabywcy produktów/usług oraz ich szacunkową liczbę 
(w wymiarze rocznym). Jakie są oczekiwania i potrzeby klientów? W jakim stopniu proponowana oferta odpowiada na te oczekiwania?

	


3.4 Zasięg terytorialny

	Należy wskazać  czy produkty/usługi są przeznaczone na rynek lokalny, regionalny, krajowy czy eksport? Proszę określić geograficzny rynek docelowy.

	


3.5 Konkurencja

	Należy przeanalizować kim są główni konkurenci, na jakim rynku działają, czym się różni proponowana oferta od oferty konkurencji, porównać oferty konkurencji ze swoją w odniesieniu do jakości, ceny, reklamy / promocji.

	Lp.
	Konkurenci


	Jakość


	Cena


	Reklama /promocja
	Ocena zagrożenia 
(1 – niewielkie, 
5 – bardzo duże)

	1.
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	
	


3.6 Analiza słabych i mocnych stron przedsiębiorstwa (Analiza SWOT) 

	Należy wymienić mocne i słabe strony przedsięwzięcia, opisać w jaki sposób mogą pomagać lub przeszkadzać w odniesieniu sukcesu. Ponadto należy doprecyzować, jakie są czynniki, które mogą, odpowiednio hamować lub sprzyjać sukcesowi zaplanowanej działalności gospodarczej.

	Czynniki pozytywne
	Czynniki negatywne
	

	MOCNE STRONY
	SŁABE STRONY
	

	
	
	Czynniki wewnętrzne

	SZANSE
	ZAGROŻENIA
	Czynniki zewnętrzne (otoczenie)

	
	
	


3.7 Identyfikacja rozwiązań alternatywnych

	Proszę przeprowadzić analizę wykonalności planowanego przedsięwzięcia (zdefiniowanie ograniczeń) i jego rozwiązań alternatywnych. Analizie należy poddać przynajmniej następujące warianty: zaniechanie projektu, wariant realizacji projektu w proponowanym kształcie, wariant realizacji projektu w alternatywnym kształcie. Głównym celem analizy opcji jest wskazanie najlepszego rozwiązania spośród wszelkich możliwych.

	


4. PLAN INWESTYCJI 
4.1 Plan inwestycyjny

Należy opisać wyodrębnione wydatki inwestycyjne i ich uzasadnienie w stosunku do zaplanowanej działalności gospodarczej.

	Opis planowanej inwestycji

	Należy przedstawić zakres planowanej inwestycji (np. budowa, zakup maszyn i urządzeń, itp.) oraz wskazać jakie efekty ona przyniesie (np. wzrost sprzedaży, obniżka kosztów, podniesienie jakości, itp.). W pkt. 1-2 należy odnieść się do całokształtu działań, wskazując na udział w nim kosztów kwalifikowanych, a w 3 jedynie do kosztów kwalifikowanych.

	1. Uzasadnienie inwestycji:


	

	2. Zakres inwestycji (wymienić planowane działania wraz z uzasadnieniem, wskazując wszystkie planowane nakłady) w PLN

	Rodzaj działania / kosztów
	Uzasadnienie
	Kwota netto 
	VAT
	Kwota brutto 

	1.


	
	
	
	

	2.


	
	
	
	

	3.


	
	
	
	

	n.


	
	
	
	

	
	RAZEM (PLN)
	
	
	

	3. Wymienić jedynie koszty kwalifikowalne w ramach działań do zrealizowania

	Rodzaj działania / kosztów
	Uzasadnienie
	Kwota netto
	VAT
	Kwota brutto

	1.


	
	
	
	

	2.


	
	
	
	

	3.


	
	
	
	

	n.


	
	
	
	

	
	RAZEM (PLN):
	
	
	


4.2 Źródło finansowania zakupów inwestycyjnych
	Należy określić źródła finansowania planowanych wydatków inwestycyjnych, w PLN oraz %. Ponadto należy przedstawić wartość kosztów niekwalifikowanych oraz sposoby ich sfinansowania.

	Źródła finansowania kosztów kwalifikowanych
	Kwota kosztów kwalifikowanych 

w PLN
	% kosztów kwalifikowanych

	Dotacja 
	
	

	Środki własne
	
	

	Inne (jakie?)
	
	

	Razem koszty kwalifikowane
	
	100%


	Wyszczególnienie kosztów niekwalifikowanych
	Kwota w PLN
	Źródła finansowania

	
	
	

	
	
	


4.3 Wydatki operacyjne planowane do sfinansowania w ramach podstawowego wsparcia pomostowego
	Należy określić rodzaj i wartość wydatków operacyjnych oraz opłat niezbędnych do funkcjonowania przedsiębiorstwa w ciągu pierwszych 6 m-cy od zarejestrowania działalności gospodarczej

	Rodzaj wydatku
	Kwota miesięczna wydatku
	x 6 miesięcy

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	Razem 
	
	


4.4 Stopień przygotowań inwestycji do realizacji

	Należy przedstawić zasoby materialne będące w posiadaniu, które mogą być przeznaczone na potrzeby planowanej działalności gospodarczej. (W punkcie tym powinno znaleźć się:

· opis lokalu: jego usytuowanie, czyją jest własnością, w jakim jest stanie,  czy wymaga remontu itp.
· opis maszyn, urządzeń, narzędzi: jakie uczestnik posiada, podać ich nazwę firmy, itp.
· opis posiadanych pojazdów: należy wymienić oraz podać ich nazwę )

	


4.5 Czynniki decydujące o powodzeniu przedsiębiorstwa

	Czynniki jakie decydują o powodzeniu przedsiębiorstwa.

	


5. PROGNOZY FINANSOWE
5.1 Uproszczony biznes plan

	Bilans przedstawia zasoby przedsiębiorstwa oraz źródła ich finansowania. Format wymaganego bilansu jest uproszczony. Aktywa muszą równać się pasywom

	Aktywa
	Bilans otwarcia
	2010
	2011
	2012

	MAJĄTEK TRWAŁY (A do G):
	
	
	
	

	A/ wartości niematerialne i prawne
	
	
	
	

	B/ grunty
	
	
	
	

	C/ budynki i budowle
	
	
	
	

	D/ maszyny i urządzenia
	
	
	
	

	E/ inwestycje rozpoczęte
	
	
	
	

	F/ długoterminowe papiery wartościowe
	
	
	
	

	G/ pozostały majątek trwały
	
	
	
	

	MAJĄTEK OBROTOWY (H do K):
	
	
	
	

	H/ należności i roszczenia
	
	
	
	

	I/ zapasy
	
	
	
	

	J/ środki pieniężne
	
	
	
	

	K/ pozostały majątek obrotowy
	
	
	
	

	AKTYWA RAZEM 

(MAJĄTEK TRWAŁY I OBROTOWY)
	
	
	
	

	Pasywa
	Bilans otwarcia
	2010
	2011
	2012

	PASYWA DŁUGOTERMINOWE (L do M)
	
	
	
	

	L/ kapitały własne
	
	
	
	

	M/ zobowiązania długoterminowe (w tym kredyty i pożyczki)
	
	
	
	

	PASYWA KRÓTKOTERMINOWE (N do P)
	
	
	
	

	N/ zobowiązania krótkoterminowe (bez kredytów i pożyczek)
	
	
	
	

	O/ kredyty i pożyczki krótkoterminowe
	
	
	
	

	P/ pozostałe pasywa
	
	
	
	

	PASYWA RAZEM

(DŁUGO- I KRÓTKOTERMINOWE):
	
	
	
	


5.2 Rachunek zysków i strat

	Rachunek ten dostarcza informacji, jak dochodowe jest przedsiębiorstwo. Należy przedstawić rzetelne dane. Jeżeli wypełniane są pozycje pozostałe przychody / koszty w uwagach należy opisać co kryje się pod tymi pozycjami.

	Pozycja
	2011
	2012
	2013

	A. Przychody ogółem, w tym:
	
	
	

	Sprzedaż produktów  i usług
	
	
	

	Sprzedaż materiałów i towarów
	
	
	

	Pozostałe przychody operacyjne
	
	
	

	Przychody finansowe (
p. odsetki)
	
	
	

	Zyski nadzwyczajne
	
	
	

	B. Koszty ogółem:
	
	
	

	Amortyzacja
	
	
	

	Materiały i energia
	
	
	

	Zakup usług
	
	
	

	Wynagrodzenia i pochodne
	
	
	

	Podatki i opłaty
	
	
	

	Koszty finansowe (
p. odsetki, prowadzenie rachunków bankowego)
	
	
	

	Sprzedaż towarów w ceni nabycia
	
	
	

	Straty nadzwyczajne
	
	
	

	Pozostałe koszty ( związane z prowadzeniem działalności gospodarczej)
	
	
	

	C. Dochód (strata) brutto: A-B
	
	
	

	D. Podatek dochodowy
	
	
	

	E. Zysk netto 
	
	
	


5.3 Przepływy pieniężne

	Należy sporządzić przepływy pieniężne dla planowanego przedsięwzięcia.

	Wyszczególnieniu
	2011
	2012
	2013

	A. Wpływy
	
	
	

	1) Przychody
	
	
	

	2) Dotacja + wsparcie pomostowe
	
	
	

	3) Wkład własny Wnioskodawcy
	
	
	

	4) Zaciągnięcie kredyt
	
	
	

	B. Wydatki
	
	
	

	1) Nakłady inwestycyjne
	
	
	

	2) Podatek dochodowy
	
	
	

	3) Koszty ogółem
	
	
	

	4) Spłata kredytu
	
	
	

	C. Wartość netto przepływów (A – B)
	
	
	


6. TRWAŁOŚĆ EKONOMICZNO FINANSOWA
6.1 

	Uzasadnienie do założeń analizy finansowej w kontekście zapewnienia trwałości ekonomicznej i finansowej projektu i samofinansowania się przedsięwzięcia w przyszłości

	


.....................................................................................................................
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